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El analisis de los procesos de integracion entre dos economias
se ha centrado, tradicionalmente, en la identificaciéon de la
intensidad de creacion y desvio del comercio, estimada a partir
de la simulacion de los efectos derivados de la reduccion o
eliminacion de las barreras comerciales. Al mismo tiempo, en
la literatura sobre las empresas transnacionales se destaca la
importancia creciente que revisten las transacciones dentro de
las empresas en el total del comercio internacional. En este
trabajo intentaremos aproximar esos dos campos tedricos so-
bre la base del andlisis de la orientacion geografica de las prin-
cipales empresas exportadoras brasilefias, y desde alli inferir
las posibles consecuencias sobre las estimaciones de los efec-
tos del Area de Libre Comercio de las AméricasA). La hi-
potesis es que, al tomarse en cuenta la importancia de las
empresas subsidiarias en el comercio exterior del pais y la
concentracién geogréfica de sus transacciones comerciales
externas, los resultados derivados de la creaciondelpue-

den diferir de aquellos obtenidos a partir de las simulaciones
sobre la base de la disminucién o supresion de las barreras

comerciales.
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Introduccion

Desde la publicacién del trabajo de Viner (1950), elese supuesto. Ello ha dado origen a toda una rama de
andlisis de los efectos de los procesos de integracidia teoria del comercio internacional que se ocupa de
entre dos economias se ha centrado, tradicionalmentks transacciones dentro de las empresas. No obstante,
en la identificacion de los efectos —sobre la balanzano se ha explorado debidamente su relacion con los
comercial y la estructura de la produccién en los paiandlisis del proceso de integracion.

ses participantes— derivados de la reduccién o elimi-  En este trabajo intentaremos una integracion en
nacion de las barreras comerciales. esos dos campos tedricos, partiendo del analisis de la

Los dos conceptos basicos propuestos por Vineprientacion geografica de las principales empresas ex-
—creacion de comercio (surgimiento de nuevasportadoras brasilefias, con deducciones sobre los po-
actividades en el intercambio comercial entre los paisesibles efectos de la creacion de un area de libre comercio
participantes) y desvio del comercio (reduccién dehemisférica. Se argumenta que las empresas expor-
importaciones de productos ofrecidos por tercerodadoras de capital externo estan sujetas a una inter-
paises)— siguen siendo el tema principal de la mayoriaccion comercial con sus matrices, por lo que existen
de los andlisis. De este modo, puede decirse que u@rgumentos para calificar los resultados de los ejer-
proceso de integracion seria beneficioso desde el pun@cios que tienen por objeto estimar la magnitud de
de vista social cuando el primer efecto supera aFreaciony desvio de comercio asociados con el Area
segundo, en un horizonte temporal aceptable. de Libre Comercio de las Américagda).

La evaluaciénex antede las consecuencias de El propésito fundamental del trabajo es verificar
un ejercicio de integracion tiende, por lo tanto, asi las empresas de capital extranjero que mantienen
identificar esos dos efectos sobre la base, principaltransacciones comerciales con el resto del mundo
mente, de la simulacién de los resultados derivado§enden a concentrar sus exportaciones e importaciones
de la reduccion o eliminacién de las barreras comercon el pais de origen del capital, en mayor medida
ciales entre los paises que participan en él. que con otros paises. Si esta hip6tesis puede compro-

Ese tipo de enfoque se basa en algunos supuestd¥arse, habria argumentos para suponer que las
entre ellos el de que el comercio internacional tieneestimaciones de creacion y desvio del comercio sobre
lugar entre empresas distintas, en los diversos paisel§ base de la distribucion sectorial de barreras
La produccién de cada articulo se realiza en una unidagomerciales debieran calificarse de acuerdo al papel
productiva en un pais determinado. Las utilidadesiue desempefian los agentes economicos que actdan
obtenidas se suman a la renta nacional del pais se@® cada sector. La preocupacion que inspira ese analisis
de cada empresa y de esta forma los paises apoy&® basa en el proceso de negociaciones para la
sus unidades mas competitivas, en contraposicion cofprmacion delaLca; sin embargo, por tratarse en este
las unidades mas competitivas de los demas paisg®so de las principales empresas exportadoras
(Markusen y Venables, 1995). brasilefias, el andlisis resulta también Gtil para calificar

Sin embargo, en la literatura sobre las empresagn general los ejercicios de simulacion de creacion y
transnacionales se han sefialado algunos aspectos desvio del comercio.
las relaciones entre matriz y subsidiarias que arrojan  La metodologia del andlisis se basa en el calculo
nuevas luces respecto de la exactitud y vigencia dée modelos econométricos probabilisticos para veri-
ficar los factores determinantes de las exportaciones
de las mayores empresas brasilefias en el periodo 1995-
[ Las opiniones expresadas aqui son de la entera responsabilidazdooo' I,E_l enfoque econometrico perm|te' analizar la
de los autores y no reflejan necesariamente la posicién de las indrobabilidad de que una empresa determinada exporte

tituciones mencionadas. Los autores agradecen a la Secretaria ¢d pais de origen de su capital o a un bloque comercial
Comercio Exterior§eceX) el acceso a la base de datos de las em- eterminado

presas exportadoras y a Rogerio Boueri Miranda, Leandro Magalhaeg : . .

y Paulo Roberto da Silva Jr. por la asistencia que brindaron para el El trabajo consta de cinco secciones. Luego de

procesamiento de datos. esta Introduccién viene la seccién Il en que se funda-
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menta la racionalidad del argumento; la seccién lllrias y la seccién IV examina los resultados. Por dltimo,
describe cémo se elaboraron las informaciones primaen la seccién V se presentan algunas conclusiones.

Fundamentos tedricos

Hace ya algun tiempo que la explicacion teérica de log-recuentemente, los argumentos se relacionan con las
flujos del comercio internacional, basada en la dispoexigencias, en el proceso productivo, de los trabaja-
nibilidad de factores productivos en los diversos pai-dores altamente especializados o con la hipotesis de
ses, ha demostrado ser insuficiente. Desde mediadapie la venta de los productos a los consumidores ex-
del decenio de 1950, el reconocimiento de que laernos requiere algo mas que su procesamiento indus-
mayor parte del comercio internacional de bienes destrial, ya que supone, ademas, servicios de apoyo
cansa en el intercambio de productos industrializadogcnico.

y se realiza entre paises desarrollados dio origen a Se aprecian resultados semejantes, por ejemplo,
proposiciones alternativas, que intentaban explicar ehl analizar los efectos de las barreras que se oponen al
comercio de ese tipo de productos. Las formulacionesnovimiento internacional de la mano de obra especia-
a partir de un “ciclo de producto” (Vernon, 1966) y de lizada, o la existencia de diferencias en la legislacion
la distancia tecnoldgica entre paises (Posner, 1961) saelativa a patentes, licencias y otras formas de
dos de los ejemplos mas elocuentes. operacion de las grandes firnas.

Recientemente, el enfoque tedrico que asocia la  El aspecto clave es que la existencia de barreras
organizacion industrial y la teoria del comercio —la o exigencias de esa indole para el proceso de produc-
llamada “nueva teoria del comercio”— representd uncion o comercializacion eleva los costos de una em-
avance metodolégico (Helpman y Krugman, 1985;presa. Esta necesita controlar, en otro pais, proximo a
Krugman, 1986). Ese enfoque permitié intentarlos consumidores, actividades que difieren del proce-
explicaciones para los resultados que se asocian, pso productivo como tal. Ello impone la necesidad de
ejemplo, con las empresas transnacionales y las reldidiar con esa clase de servicio en el pais de origen y
ciones comerciales entre matriz y subsidiarias, al conen el otro pais, si la empresa pretende operar en am-
siderar elementos como los rendimientos crecientebos mercados. Siendo asi, resulta mas barato y efi-
de escala y la diferenciacion de productos. ciente para la gran empresa manejar esas atapas

Con la incorporacion de esos elementos —renfiamente, sobre todo en el caso de actividades que le
dimientos crecientes de escala, competencia imperfectson especificaSEsto origina transacciones de carac-

y diferenciacion de productos—, el andlisis permite,ter interno, incluso entre unidades localizadas en te-
por ejemplo, concebir que haya especializacion en efritorios nacionales distintos.

comercio de productos que no corresponde a la  Conviene sefialar que esa clase de procedimiento
dotacion relativa de factores productivos, y que surjamo es universal, pues sélo se aplica (o con mayor
procesos productivos complementarios entre fabricagtensidad) a algunos tipos de productos. En general,
localizadas en paises diferentes, con lo que see trata de aquellos productos o servicios con demanda
intensifican las transacciones dentro de la empresa, mas intensa de mano de obra altamente calificada.
diferencia de lo que postula la teoria tradicional. EIPor ejemplo, un estudio reciente de la Organizacion de
argumento basico supone que, para ciertos tipos d€ooperacion y Desarrollo Econdmicaie) indica
productos, la integracién vertical internacional de los

procesos de produccion puede ser una condicion pre-

via para lograr la eficiencia productiva. 1 Ejemplos de modelos en esa linea se dan en Markusen y Maskus

Ese tipo de situacion exige identificar los atributos (1999) y Baldwin (1989).

: : .2 Por ejemplo, en el caso de empresas que tienen el monopolio de
que hacen que las transacciones internas de la flrm;%tente de la materia prima o de los componentes y del producto

sean mas rentables que aquellas con otras empresagal (farmacéutica, productos de la informatica).
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gue el porcentaje de transacciones dentro de la firmde conocimientos cientificos y produccion en gran
(por sobre el 50% del total de las transaccionesscala dependen en mayor grado de los insumos de alta
internacionales de la empresa) tiende a ser elevad®@cnologia, calidad superior, elevado grado de
en las industrias farmacéutica, de computadores, deapacitacion de los trabajadores y disponibilidad de
semiconductores y de vehiculos automotrices. Epartes y componentes altamente especializados. Su
mismo estudio sefiala porcentajes inferiores al 10%&dquisicion tiene un elevado valor estratégico para las
para las industrias siderirgica y del vesti¥{topE, empresas, de modo que prefieren mantener el control
1996). directo sobre la disponibilidad de ciertos insumos, por

Se concluye —y se confirma el raciocinio presen-medio de la inversion directa y de las transacciones
tado anteriormente— que las empresas de uso intensivoternas de las empresas.

Metodologia

1. Datos en la fabricacion de productos quimicos y de
maquinaria y equipo.
En la practica, sdlo se dispone sisteméaticamente de La inexistencia para el Brasil de informaciones
datos sobre las transacciones intrafirma en los Estadaetalladas por sectores o empresas, por cierto que
Unidos —gracias a la publicacion, por el Departamentaepresenta una dificultad en lo referente a las inves-
de Comercio, de las estadisticas de comercio de laggaciones sobre el comercio interno de las empresas.
empresas estadounidenses con sus subsidiarias— y &ma alternativa metodolégica fue la adoptada por
Japon. Las estimaciones sitGan las operaciones intraumann (1995) y es ése el enfoque adoptado aqui.
firma en el rango de 30% a 40% del comercio externdebido a la falta de informaciones especificas, su-
total de los Estados Unidos. ponemos que existe una relacion estrecha entre la
En Brasil, sdlo a partir del Censo del Capital propiedad del capital de una empresa y los canales de
Extranjero de 1995, levantado por el Banco Centralcomercializacion para su produccion en el pais de
fue posible tener alguna idea de la dimension de eserigen del capital. De esta forma, para una empresa
tipo de transacciones (en torno del 20%), aunque neuyo capital es preponderantemente originario de un
desagregadas por sector. pais A, las transacciones comerciales con ese pais
Un estudio reciente efectuado por la Secretariaseran, en esencia, con la matriz de la empresa y con
da Receita Federal (2002), sobre la base de una muestes canales de comercializacién que esa matriz em-
de las seis mayores empresas exportadoras y las sigiea en A, y las transacciones con terceros, si las hay,
mayores importadoras del pais, confirma en parte Igeran muy limitadas. Este no es por cierto el concepto
concentracion sectorial de las transacciones intrafirmage comercio intrafirma, pero si la mejor aproximacion
los porcentajes son mas elevados entre las primeragnpirica dada la disponibilidad de datos.
en la fabricacion y montaje de vehiculos automotrices  para el analisis pudo disponerse de tabulaciones
y en el comercio mayorista, y entre las importadorasespeciales proporcionadas por la Secretaria de
Comercio Exteriorggcex), con datos sobre las 1 000
empresas exportadoras mas grandes del Brasil en los
8 Estos resultados son s’emejantes a los obten_id_qs por Bontur_i ¥fios 1995 a 2000. Cada firma fue identificada por su
Fukasaku (1993). Un fendmeno parecido se advirti6 en las relacio: L . .
nes comerciales entre empresas japonesas y sus subsidiarias BFSCIipcion en elCatastro Nacional de Personalidad
Takeuchi (1990). Juridica(cney, de tal forma que las empresas de un

4 i i i . .. . . ./ .

El seg~undo Censo del Capital Ex_tranj_ero, del Baqco Central, d'omlsmo grupo, pero con distinta inscripcion, se consi-
en el afio 2000 un valor de 21 mil millones de délares para ese
comercio, correspondiéndole el 38% del total exportado. Por partéleraron separadamente.

delas importaciones, el valor subi6 de 8.5 mil millones de délares Como la dimensién que importaba para el andlisis

a 18.2 mil millones de délares en el mismo periodo, lo que repre- ; ; 4
sentaba respectivamente 17% y 33% del valor importado en 199 ra la propledad del cap|tal de las empresas, se efectud

y 2000. a identificacion de los propietarios de éste a partir de
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las informaciones sobre el pais de origen del capital de  Los graficos 1 y 2 muestran la distribucion de las
cada una de ellas, sobre la base de “sitios” de laexportaciones y las importaciones efectuadas por las
empresas en Internet y en publicaciones especializadas. 000 empresas exportadoras mas grandes, segun el
Las informaciones disponibles muestran lapais de origen del capital controlador.

propiedad del capital, los valores de las exportaciones  Aunque la mayoria de las exportaciones de la
en el afio 2000, discriminadas por productos y pais deuestra fueron realizadas por las empresas nacionales,
destino, las exportaciones y el mercado de destino pdas empresas con capital originario de los Estados
empresas y productos en 1995, y las importacioneginidos, Alemania e ltalia ocupan destacada posicion
(por pais de origen de las importaciones de cada prasn este grupo. Asimismo, se observa una fuerte
ducto) realizadas por las 1 000 principales exportadoragoncentracion del valor importado, ya que mas de tres
en el afio 2000A esas empresas correspondia cercecuartas partes de las importaciones fueron efectuadas
del 84% del total de las exportaciones brasilefias efor empresas nacionales, mas de la mitad de las cuales

dicho periodo. _ 3 son estadounidenses y alemanas.
Con estas informaciones se procedi6é a ensamblar

los datos. Se obtuvieron los valores de las exporta-
ciones en 1995 para 459 empresas y valores de impogyapro 1
taciones en el afio 2000 para 192 firmas. El sector de Brasil: Totales de informaciones

actuacion de cada empresa se definié con la Tabla de por variable
Cadigos y Descripciones de la Clasificacion Nacional_ ] . .
. . P . Variable Numero de informaciones
de las Actividades Econémicasvfe). Asi fue posible
definir el area de actividad de 768 de las 1 000 emeExportaciones en el afio 2000 1 000
presas. :Expor:ac_iones en 1:)2800 42132
. . . mportaciones en e

Los datos relativos al patrlmonlo neto de IasIngresos netos en el 2000 435
empresas (1995 a 2000) y a sus ingresos netos (pafi@resos netos en 1995 356
los mismos afios) se tomaron de la edicion anual d&atrimonio neto en el 2000 318
Mil maiores empresas brasileiragpublicada por la ng:rtlgnrgglcécler:gn%olsg% ‘;%‘é
Gazeta Mercantil. Se obtuvieron informaciones de 356 mpresas con todas las informaciones 55

empresas sobre sus ingresos netos en 1995 y de 435
para el afio 2000. Con respecto al patrimonio neto, sBuente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios de la Secre-
obtuvieron informaciones de 318 empresas para 199%5via de Comercio ExteriosgCex).
y de 404 para el 2000.
La mayor dificultad en la identificacién de los

valores de ingresos y patrimonio neto radica en que I§?AFC0 1 _
Brasil: Las 1 000 empresas exportadoras

pyphcamon mencionada relne a varias empresas con mas grandes en el afio 2000: distribucion
distintocnpaen una sola sociedad de inversioresd- de las exportaciones por pais de
ing), en tanto que los datos de dacex estan desa- origen del capital

gregados por unidades productivas. La solucién, en

N Lo Italia
esos casos, fue dividir los totales de entradas liquidas Otros 2%
y patrimonio neto entre las diversas empresas de un 15%
mismo grupo.
2. Estadisticas
Estados
El cuadro 1 resume las informaciones basicas para cada Ufé‘gzs
variable. Brasil
61%
Alemania
5 Como la Guia Interinvest y la publicacibfil maiores empresas 7%
brasileiras, editada por la Gazeta Mercantil. El criterio basico fue
el de clasificar como extranjeras a las empresas con control externo
de por lo menos un 25% del capital o la mayor parte del capital con
derecho a voto.
6 Exportaciones e importaciones en valores. Fuente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios deEtEX

EL COMPORTAMIENTO DE LAS EMPRESAS EXPORTADORAS BRASILENAS. IMPLICACIONES
PARA EL ALCA « RENATO BAUMANN Y FRANCISCO GALRAO CARNEIRO



156 REVISTA DE LA CEPAL 78 « DICIEMBRE 2002

GRAFICO 2 GRAFICO 3
Brasil: Las 1 000 empresas exportadoras Brasil: Las 1 000 principales empresas
mas grandes en el afio 2000: distribucion exportadoras en el afio 2000: distribucion
de las importaciones por pais de de las exportaciones por sector econémico

origen del capital

Refinacion Calzado y
Francia de petréleo cueros

4% 4% apbaco
Rep. de Core Materiales
3% Alimentos y
bebidas
19%
Japén
4%
Suecia
5%
Brasil celulosa )
) 54% 6% Metalurgia
Alegjm/?nla Productos 16%
quimicos
8%
Estados Unido! Otros equipos
16% de transporte Vehiculos
8% Minerales 13%
y ) ) . metalicos
Fuente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios deetzEX 10%
Fuente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios deEGEX
CUADRO 2
Numero de empresas por pais
GRAFICO 4
Pais Numero de empresas Brasil: Las 1 000 principales empresas
exportadoras en el afio 2000: distribucién
Brasil 660 de las importaciones por sector econémico
Estados Unidos 82
Alemania 43
Francia 22 Electrénica Textil
Japén 19 2% 2%
SUFi)za 18 Mecénica Cg;)’ S
Italia 15 3%
Bermuda 15 Vehiculos
Reino Unido 12 Productos y piezas
Canada 2 farm_eiqeutlcos/ 37%
higiene
g . . o 4%
Fuente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios detEx
Transporte
4%

Informatica

El cuadro 2 muestra el nimero de empresas por 5%

pais de origen del capital controlador. Se advierte una
pronunciada concentracion, entre las empresas extran- peygieo y Ga

jeras, del grupo formado por las mayores exportadoras, 7%
de empresas con capital originario de los Estados . i

. . . . Metalurgia Quimica y
Unidos, Alemania y Francia (dos tercios de las 228 3% Petroquimica
ﬁrmas extranjerasa_ Electrodomésticos 10%

9%

Cuando se examinan las exportaciones por sec-
tor, se constata una concentracion razonable: las cuatfaiente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios detzEx

7No fue posible conseguir mayores informaciones sobre las empreprin_cipaleS aCtiVi_dadeS economiFaS —a“men_tos y
sas con capital de origen registrado en Bermuda. bebidas, metalurgia, vehiculos y minerales metalicos—
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representan mas de la mitad de las ventas al exterior, La variable X se construy6 a partir de un

y los 12 sectores principales dan cuenta de mas dellgoritmo que permitié identificar la proporciéon de
90% del total exportado en la muestra (gréafico 3). Encorte dptimo para cada bloque de destino de las
cuanto a las importaciones, dos terceras partes de Exportacionesa{ca, Mercosur,rL.c). De esta manera,
muestra fueron efectuadas por empresas que operdws niveles de corte de las variables vicadastsur,

en los sectores de vehiculos y autopartes, quimica glestalcay desttlcse escogieron aplicando una rutina
petroquimica, electrodomésticos y metalurgia (grafi-del programaas, que selecciond los valores éptimos

co 4). para cada una de las variables mediante una busqueda
secuencial por cuyo intermedio se estima la ecuacion
3. Especificaciéon de los modelos completa (es decir, con todas las variables del modelo

y las tres vicarias) y se comprueban los coeficientes

Nuestro objetivo es el de especificar un modelo econode determinacién de cada regresion. En la préactica, el
métrico con el fin de: i) medir los efectos de diversosprograma varié cada una de las lineas de corte de 1%
factores sobre las exportaciones de las empresas, ia- 100% en intervalos de 1%, y combind todas las
cluso el origen del capital, el tamafio de la empresa, posibilidades de lineas de corte. Con ese punto de
la concentracion geografica de las exportaciones @artida, se efectuaron las regresiones (un millon en
importaciones; vy ii) averiguar si existe una tendenciatotal) con las variables producidas por todas las
entre las empresas a exportar principalmente a losombinaciones, seleccionandose entre ellas la regresion
paises de origen de su capital, asi como la probabilicon el mayor R
dad de que las empresas importen desde el pais sede Los coeficientes3, 3, y y representan la sensi-
de su casa matriz. bilidad de las exportaciones a cada factor, de modo de

En una primera etapa, nos ocuparemos de lapoder evaluar la importancia relativa de los canales
determinantes de las exportaciones totales de lade comercializacion.
empresas de nuestra muestra. Por lo tanto, el modelo La especificacién final de la ecuacién [1] ante-
estimado fue especificado en la forma descrita por laior tiene la siguiente forma:
ecuacion siguiente:

expine 3, + B, comext+ B, impsal+ 3,
Export = B, + BX + yZ + g salinc + B, destsur+f3; destalca+f, desttlc+8,

en la queExportes una operacién de exportacién re-en que:
gistrada en el banco de datos, X es una variable binaria
gue registra si las exportaciones se destinan a deteexpinc — tasa de crecimiento de las exportaciones

minado bloque comerciahica, Mercosur,1ic), y Z por empresa entre 1995 y 2000.
€s un vector que contiene otras variables importantesomex - tasa de insercion de la empresa en el
para la determinacion del total de las exportaciones, comercio exterior (importaciones de la
tales como: empresa en el afio 2000, mas exportaciones
i) tasa de crecimiento de las exportaciones por em- de la empresa en 2000 sobre el ingreso de
presa entre 1995 y 2000; la empresa en el mismo afo).
ii) tasa de insercion de la empresa en el comerciompsal — proporcion entre las importaciones de la
exterior, definida como la suma de importaciones empresa en el afio 2000 y sus ingresos netos
y exportaciones sobre el ingreso de la empresa en ese afio.
para el afio 2000; salinc - tasa de crecimiento del ingreso liquido de
iii) proporcién de las importaciones de la empresa en la empresa entre 1995 y el afio 2000.
el 2000 con respecto al ingreso liquido; destsur - variable vicaria que capta el hecho de que
iv) tasa de crecimiento del ingreso liquido por em- mas del 25%de las exportaciones de la
presa entre 1995 y 2000; y empresa en el afio 2000 se destinaron a
V) uso de variables vicarias (para los Estados Uni- paises del Mercado Comun del Sur
dos, Canada, los paises europeos occidentales, los (Mercosur)?

paises orientales, otros paises latinoamericanos)
que permitan identificar eventuales diferencias de

comportamiento de las empresas segln l0s paises_os niveles de cortes por bloques regionales se determinaron
de origen del capital. mediante el procedimiento descrito anteriormente.
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destalca— variable vicaria que capta si mas del 48% Brasil, como el Mercosur, elca, los Estados Unidos
de las exportaciones de la empresa en el Canada, y el total delc.
afio 2000 se destinaron a paises del Area  En realidad, el modelo Probit describe el
de Libre Comercio de las Américagda). comportamiento de una variable vicaria en términos
desttlc — variable vicaria que capta si mas del 54% de una regresion lineal sobre variables explicativas no
de las exportaciones de la empresa en el afialeatorias contenidas en el vector linéa
2000 se destinaron a paises del Tratato de

Libre Comercio de América del Norte€). Y, =X, B+ U
4. Analisis del efecto de concentracion geogra- El término X', Brepresenta las caracteristicas de
fica la empresa que contribuyen a que ésta exporte a

determinado pais o regién. Una interpretacién

Después de verificar los factores determinantes de lasiecanica seria qu€, B representa la probabilidad de
tasas de crecimiento de las exportaciones, investigamague la empresaexporte a la region considerada.
la importancia del vinculo con el pais de origen del Ya queY, solo puede asumir los valoréso 1,
capital para evaluar los posibles efectos sobre el crees residuosu, s6lo pueden asumir los valores', B
cimiento de las exportaciones y las importaciones braé 1 - X', 8. Siendo asi, los residuos no son continuos
silefias en un escenario de adhesiona. y, por lo tanto, no se distribuyen normalmente. Por lo

El analisis se efectuo aplicando un modelotanto, la probabilidad de que= 1 - X', B8 es igual a
probabilistico (Probit) que investiga la posibilidad de la probabilidad de qu¥=1, lo que equivale &’, S.
exportar a determinada region o pais en funcién de  Con ello, es preciso usar un procedimiento del
variables explicativas. Para este ejercicio seleccionatipo minimos cuadrados generalizadacd), que
mos las siguientes variables: i) origen del capital de laonsiste en estimar los valores @li@or los minimos
empresa, ii) peso relativo de las exportaciones al paisuadrados ordinariosu¢o) y entonces aplicar sus
de origen del capital de la empresa en sus exportaciosalores estimados para ponderar las observaciones y
nes totales; iii) peso relativo de las importaciones pro-obtener estimaciones eficientes.
venientes del pais de origen del capital de la empresa En el caso especifico de un modelo Probit, usamos
en sus importaciones totales; iv) valor de las exportaunarpa normal, es decir, si una varialdetiene una
ciones e importaciones totales de la empresa; v) usdistribucién normal con medip y varianzad?, su
de variables vicarias (para los Estados Unidos, Canadéuncion densidad de probabilidacbg) serd dada por:
paises europeos occidentales, paises orientales, otros
latinoamericanos), que permitan identificar las dife- 1 Ew)
rencias eventuales de comportamiento de las empresas H(2)= \:‘Znae *
segun los paises de origen del capital; vi) peso relativo
de las exportaciones alca, al Mercosur y a otros SUFDA PO
grupos de paises en el total de las exportaciones de 1a

empresa, Yy Vvii) peso relativo de las importaciones Zooq 2wy
provenientes delLca, el Mercosur, y otros grupos de F(Z)= I ; e ¥
paises en el total de las exportaciones de la empresa. =N 210
La ecuacién estimada presenta la forma general
siguiente: Para establecer el porcentaje de corte relativo al
monto exportado a un destino determinado, que
Pr (Destino = IX ) = FDA (B, +X,+yZ+e) caracterizaria la presencia del atributo “exportador”

(o valor 1 para la variabledDesting, empleamos un
en que la variabldestino asume el valorl si la  algoritmo construido de la manera siguiente.
empresa exporta por sobre cierto porcentaje de susalculamos para cada empresa el porcentaje de las
exportaciones totales a determinado pais o regi®n y exportaciones destinadas a una region geografica/
en caso contrario, yoa es funcion de distribucion econdmica determinada ( por ejemplaa, Mercosur,
acumulada de probabilidad. Los grupos de paisegpais de origen del capital, u otros). Asociada a €l, se
regiones utilizados para definir la variable dependientegenerd una nueva variable dicotdmica que asumia el
Destinoeran los de interés comercial directo para elvalor 1 si ese porcentaje superai®y el valor0 en
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caso contrario. Se desarrollé entonces una rutina qumodelo Probit. Para cada tanda se acumulé el indice
hacia variar ese valor minimo entre 1% y 99%, conde la relaciéon de verosimilitud, que funcioné como
incrementos del 1%. Para cada valor nuevo del limitgparametro del ajuste del modelo a los datos. Terminado
de cortex se obtuvieron valores de la variable el proceso, se escogi6 el porcentaje de corte asociado
dicotébmica que servian como variable endégena en alon el indice mas elevado de verosimilitud.

IV

Analisis empirico

Los resultados estimados para la ecuacion [1] apare=vAbro 3

cen en el cuadro 3y sugieren que las empresas con alto Brasil: Determinantes de la tasa de

crecimiento de las exportaciones,

nivel de insercion en el comercio exterior y que regis- 1995-20002
traron algln crecimiento de sus ventas entre los afias
1995 y 2000, también aumentaron sus exportacionesiariables explicativas Coeficientes estimados
Ese crecimiento parece haber ocurrido preferentementg
., .~ Constante -4.5524

en las empresas con canales de exportacién hacia los (1.424)
paises del Mercosur, elc y el ALca, como sugieren  Comext 2.1353
los coeficientes positivos de las variables que indican (0.503)
el destino preferencial de las exportaciones de esas erf2?Ps& '(é'gg%‘
presagdestsur, destalcg desttic) Salin@ 0.3834

El modelo estimado parece estadisticamente (0.148)
solido, con un coeficiente de determinacion ajustadd’®stsuf 0.7629

. : (0.495)

para el nimero de grados de libertad de cerca de 37%estalc 0.2447
una estadistica Durbin-Watson de 1.895 (lo que sugiere (0.549)
que no hay evidencia de anomalias en los residuos esttl® 1.1451
en la forma funcional), y todas las variables explica- (0.484)
tivas con sus respectivos coeficientes estadisticamente 43
distintos de cero. R 0.4599

La muestra que se empled para esa estimaciéﬁstgjc‘j‘isstt?cd: de Durbin-Watson O'f%%%()

contenia solo 43 empresas de un total de 182 incluidas
en el banco de dat8&! menor nimero de empresas Fuente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios d&dax
se debid, principalmente, a la falta de informaciones
. . . . a ] A 1 A
relativas a las importaciones de varias empresas entfe Los nameros entre paréntesis son los errores estandar de cada
~ . . coeficiente.
los afios 1995 y 2000. Como estabamos trabajand® 1,55 de insercion en el comercio exterior.
con tasas de crecimiento, cualquier falta de informacién Proporcién entre las importaciones y los ingresos liquidos.
sobre cualquiera de las variables en uno solo de IoZé \T/as_atje crecimiento de't'”g_feS‘? “gu:d;éfy el i
~ . . .z . ariaple vicaria que capta sl mas de e [as exportaciones
afios implicaba la exclusion de la empresa respectiva .. yestinaron a?aaisespda Mercosur ° P
de la muestra. Asi pues, los resultados deben ser variable vicaria que capta si mas del 48% de las exportaciones
interpretados con la debida cautela, dado que se basgrﬁe destinaron a paises deta. , _
en una muestra de tamafio reducido. Varlable vicaria que capta si mas del 54% de las exportaciones
.. . - se destinaron a paises adgt.
El coeficiente de la variableomextindica que
un incremento de un punto porcentual en la tasa de
insercién en el comercio exterior de una empresa
determinada se traduce en un crecimiento cercano a
% La muestra de 182 empresas corresponde a aquellas que poseiail4 puntos porcentuales en sus exportaciones. Ese
todas las informaciones con respecto a las variables de exportaciq—

p SOTL A esultado es corroborado por el coeficiente de la varia-
nes por paises de destino, Ingresos netos y patrimonio neto entre

1995 y 2000. El ntimero desciende a 43 porque cerca de 139 de eldd€ saling que representa el aumento observado en
son de capital nacional y por lo tanto descartables de la muestra. las ventas de las empresas entre los afios 1995 y 2000.
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Su coeficiente positivo denota que un incremento deel gran dinamismo de ese mercado en el periodo
un punto porcentual en las ventas se traduce en umencionado.
crecimiento de cerca de 0.38 puntos porcentuales en
las exportaciones totales de la empresa. 1. El caso de las empresas estadounidenses y
Merece destacarse, en el cuadro 3, el hecho de canadienses
gue si la proporcién entre las importaciones y los
ingresos netos de una empresa aumenta, la tasa las empresas estadounidenses y canadienses de la
crecimiento de sus exportaciones decae, como se traauestra exportaron un total de 6.3 mil millones de
duce en el coeficiente negativo de la variabiipsal.  ddlares en el afio 2000 en comparacion con 2.9 mil mi-
O sea, para un incremento de un punto porcentual ellones en 1995, lo que implica un crecimiento de
la razén importaciones/ingresos netos, hay undll4.2% para las exportaciones de esas empresas en el
reduccién en la tasa de incremento de las exportaciongmriodo, muy superior al 20.7% de las exportaciones
de cerca de 1.70 puntos porcentuales. Sin embargo, &itales de la muestra (de 38.3 mil millones a 46.3 mil
coeficiente negativo parempsal no implica necesa- millones de délares).
riamente la inexistencia de un circulo virtuoso entre Es interesante destacar que, dentro del total de
importaciones y exportaciones: éste puede deberdas exportaciones de esas empresas, disminuy6 la
simplemente a que las empresas que ya tienen grguarticipacion de las destinadas a los Estados Unidos y
participacién en el comercio exterior enfrentan tambiénCanada. En 1995, ellas exportaban 27.6% a los Estados
una mayor dificultad en expandirla. Para que fuesdJnidos y Canada, mientras que en el afio 2000 esa
posible comprobar la existencia de ese circulo virtuosoproporcion habia bajado al 20.7%.
serian necesarios datos sobre las importaciones en 1995. El grafico 5 muestra los demas principales paises
En lo que respecta a la relacién entre la propiedadie destino de las exportaciones de las empresas
del capital y el destino de las exportaciones, nuestrananciadas con capital estadounidense y canadiense,
estimaciones revelan algunos resultados interesantemientras que el grafico 6 presenta la participacion
Por ejemplo, las empresas que exportan preferensectorial de esas exportaciones. Por su parte, el grafico
temente al Mercosur, al.c o al a.ca tenderian a 7 ilustra la distribucién geografica de los paises de
beneficiarse del mayor volumen de comercio generadorigen de las importaciones de la muestra.
entre los afios 1995 y 2000, en comparacién con las  Segun el gréafico 5, en el afio 2000 se produjo
gue explotaban de preferencia otros mercados. una razonable dispersion geografica de las exporta-
Esa afirmacion es confirmada por los coeficientesciones de esas empresas: la agrupacion “otros merca-
positivos y estadisticamente significativos de las varia-
bles vicariagdestsur, destalca y desttigue captan el

GRAFICO 5
impacto del destino de las exportaciones de una Brasil: Mayores empresas exportadoras
empresa determinada sobre la tasa de incremento de canadienses y estadounidenses en el afio

2000: destino de las exportaciones en

sus exportaciones totales. De hecho, puede afirmarse porcentajes por paises

gue las empresas que destinaron mas de 25% de sus
exportaciones totales al Mercosur en el afio 2000
presentaban una tasa de incremento de sus ventas al
exterior casi 0.76 puntos porcentuales superior a la
gue registraban las empresas que exportaban menos
de ese monto al Mercosur.
De la misma forma, las empresas que transaban
mas del 45% de sus exportaciones con paisesael Otros
registraban una tasa de crecimiento de sus exporta- 57%
ciones casi 0.25 puntos porcentuales superior a la
correspondiente a las empresas que exportaban menos
de ese volumen al mismo destino. 4%
Por dltimo, las estimaciones indican que las em- .
presas con porcentajes de exportacion a los paises del _Auzz;oa“a
TLC superiores al 54% obtenian una ventaja en términos Czho'/”a
de incremento de su comercio externo de 1.15 puntos ’
porcentuales en relacion con las demas, lo que reflejauente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios dedax

Estados Unidos
21%

Argentina
14%

Paises Bajos
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dos” absorbié el 57% del valor exportado. Cabe desgcrarico 7 _ ,
tacar el efecto del Mercosur, ya que Argentina fue el E;Z'gie'\:'f;}e’grisezgggisnﬁ‘gE;rq‘szgrtggoéf’zﬁ0
mercado de destino para el 14% de las exportaciones. 2000: importaciones por paises

En términos sectoriales, segun el gréafico 6, el 40%
del total exportado por esas empresas correspondia a
los sectores de vehiculos y autopartes, metalurgia y
mecanica.

Al considerar el origen geogréfico de las impor- Esnt%%c;s
taciones (véase el grafico 7), sigue apareciendo el 37%
grupo de “otros paises” como el principal origen, con (;g;)s
un 56% (semejante al de las exportaciones), pero el
peso relativo de los Estados Unidos se duplica en
comparacion con las ventas al exterior. Ese resultado
destaca la importancia del analisis del impacto poten- Japén
cial delaLca: las subsidiarias de las compaiiias esta- —~— 30
dounidenses y canadienses que operan en el Brasil \ Argentina
presentan una estructura geogréfica razonablemente Alemania 2%
diversificada en cuanto a sus exportaciones, pero de- 2%
penden de los Estados Unidos para casi el 40% de sus y _ . L
. . Fuente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios deEtExX
importaciones.

En términos sectoriales, dos terceras partes de
las importaciones de esas subsidiarias corresponden a Las importaciones realizadas por esas empresas
las empresas de los sectores de vehiculos y autopartes) el afio 2000 arrojan un total de 3.6 mil millones de
guimica y petroquimica, electrodomésticos y meta-délares, de los cuales el 38.3% proviene de sus paises
lurgial® de origen. Cabe sefialar que a pesar de que la propor-
cion de las importaciones fue mayor que la de las
exportaciones en 2000 (37.5% comparado con 20.7%),

GRAFICO 6
Brasil: Mayores empresas exportadoras su comercio con los paises de origen arrojo un supe-
canadienses y estadounidenses en el ravit de 2.8 mil millones de délares.
ngszeoc(zgéezx'oo”ac'ones en porcentajes Sobre la base de los datos de exportaciones e
importaciones de las empresas estadounidenses y ca-
Informatica BEPidas Minerales nadienses con sede en Brasil, estimamos un modelo
2% y Tabaco /—3% probabilistico de tipo Probit, descrito por la ecuacion:
Alimentos = i
1% P (destkr .20) = @ (comext, expsal, expinc)
Megg’jnica en quedesth es la probabilidad de destinar un
0 porcentaje superior al 20% de las exportaciones a los
_ Estados Unidos o Cana#fécomextes el porcentaje
Metalurgia Otros del . teri taci P t
9% 16% el comercio exterior _(expor aciones mas importa-
ciones) con relacion al ingreso liquido de la empresa,
expsales la tasa de crecimiento de los ingresos netos
de la empresa entre 1995 y 200Gxpinces la tasa
Vehiculos y de crecimiento de las exportaciones entre 1995 y 2000.
Autopartes

Los resultados se describen en el cuadro 4.

Se utilizaron 56 observaciones y el coeficiente
Fuente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios dedax de verosimilitud fue de 17.18, siendo por lo tanto
significativo al nivel del 10%.

26%

10 Notese que hay cierta semejanza con los sectores respecto de [0S
cuales el estudio de la OCDE mencionado advirtié la existencia del | 5 |inea de corte del 20% se definié sobre la base del algoritmo
transacciones mas intensas del tipo intrafirma. descrito en la seccién anterior.
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CUADRO 4 CUADRO 5
Modelo Probit para las exportaciones a los Empresas canadienses y estadounidenses:
Estados Unidos y Canada Proporcion de corte del monto de
exportaciones por destino
Variable Coeficiente Error estandar
Modelo Destino Proporcion de corte
Interceptd 1.11714 0.585220
Comext 0.00831 0.004718 1 Pais de origen del capital mayoritario
Expsaf 0.00619 0.003114 de la firma 15%
Expin¢ 0.25599 0.109750 2 Paises delLca? 33%
3 Paises detLc? 39%
Fuente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios d&dax 4 Paises del Mercosur 25%
a |ntercepto. Fuente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios d&dax
b Porcentaje del comercio exterior con relacion al ingreso liquido.
¢ Tasa de crecimiento de los ingresos liquidos. a Area de Libre Comercio de las Américas.
d Tasa de crecimiento de las exportaciones. b Tratado de Libre Comercio de América del Norte.

¢ Mercado Comun del Sur.

Los valores positivos de todas las variables sig-
nifican que, entre las empresas consideradas, sera tafion entre las exportaciones totales en el afio 2000 y
to mayor la probabilidad de que la empresa exporté&! ingreso liquido de la empresa en el mismo afio.
méas del 20% de sus ventas externas a los Estad@&Xpates la proporcion entre las exportaciones totales
Unidos o Canada: i) cuanto mayor sea el peso degn €l 2000 y el patrimonio neto de la empresa en ese
comercio exterior en relacién con su ingreso liquido;2fi0; &pinc es la tasa de crecimiento de las
i) cuanto mayor sea el crecimiento del ingreso liqui-exportaciones por empresa entre los afios 1995y 2000;
do; vy iii) cuanto mayor sea la participacion de lassalinc la tasa de crecimientde los ingresos netos
ventas externas a los Estados Unidos y Canada en sBgr empresa entre 1995 y 2000pating la tasa de
exportaciones. crecimiento del patrimonio neto por empresa entre

Esto confirma la relacién directa entre el grado1995 y 2000.
de participacion en el mercado norteamericano y la  Los resultados estimados aparecen en el cuadro 6.
opcion de seguir actuando en él. En otras palabras, &§ nimero de observaciones utilizadas en las diversas
una indicacion de que las subsidiarias gue operan eﬁstimaciones diferia en funcion de las caracteristicas
Brasil tienden a operar en el mercado de origen de sude los modelos aplicados y del banco de datos.

matrices. En los modelos (2 a), (3 a) y (4 a) se utilizaron
182 observaciones, o sea, todas las disponibles que
2. Andlisis por bloques regionales contenian las siguientes variables: exportaciones de la

empresa por paises de destino en los afios 1995 y 2000,

Se efectuaron cuatro experimentos analogos, aplicandfgreso liquido de la empresa en 1995 y en 2000, y
un modelo Probit idéntico al presentado anteriormentepatrimonio neto de la empresa en los mismos afios.
para diferentes bloques comerciales. En cada modelo, En el modelo (1a) el nimero de observaciones
la variable dependiente se construyé a partir de I$0lo llego a 43, porque de las 182 observaciones em-
proporcién de las exportaciones de cada empresa Rleadas en los modelos (2 a), (3 a) y (4 a) se des-
determinado destino. Si esa proporcién excedia ungartaron 139 por tratarse de empresas brasilefias, y no
determinada linea de corte, la variable asumia el valoienia sentido examinar sus exportaciones a su propio
1, en caso contrario el valor sefaLas lineas de Ppais de origen. Por otra parte, como todos los modelos
corte se obtuvieron con el algoritmo descrito ante-€mplearon diversas variables que son tasas de variacion
riormente, que procura maximizar el coeficiente de€ntre 1995 y 2000, su estimacion aisladamente para
verosimilitud de las ecuaciones estimadas para todak995 no fue posible.
las posibles lineas de corte. En el cuadro 6 se advierte que en todos los mo-

En el cuadro 5 se anotan los destinos estipuladog€los presentados se obtuvo el mismo padron. En ge-
en cada modelo, asi como la proporcién de corté€ral, en todos los casos se observa una asociacion
obtenida. positiva entre el volumen exportado, la tasa de creci-

Esos cuatro modelos aplicaron las mismas variamiento de los ingresos netos y la tasa de crecimiento
bles exégenas. La variatdapsaldescribe la propor- de las exportaciones. También se observa que la pro-
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CUADRO 6 Model babilist | desti gue las empresas que aumentaron sus ventas y sus
odelos probabilisticos para el aestino . ~ :
de las exportaciones exporta_u_ones entre Ios_anos 1995 y 2009 canallzqron
sus actividades comerciales hacia los paises de origen

Modelos - Probit de su capital, asi como a los paises aleh, el
variables! (1a) (2a) (3a) (4a) Mercosur y elfrL.c en proporciones superiores a las de
Constante 06423 03021 07280 o0g8716 'eferencia.

(0.448) (0.156) (0.165) (0.175) Sobre la base de las empresas constantes de
Expsat -0.0014  -0.0012  -0.0009  -0.0003  nuestra muestra, intentamos estimar ecuaciones

(0.001) — (0.001) (0005  (0.001)  gemgejantes para las firmas con casas matrices europeas

Exppat 0.0000 -0.0001 0.0002  -0.0002 i

(0.000) (0.000)  (.0001) (0.000) Y asiaticas. Aunque los resultados econométricos no
Expind Oboggg 0603833 —0(.)002118 0(.)002513? son solidos, el andlisis crudo de los datos de expor-
Saline c(J.iggs) (().6019) 8.6009) 8.6023) tacion e importacién de esas empresas sugiere que el

(0.140) (0.000)  (.0005) 0.0000 comportamiento de las firmas canadienses y estadouni-
Patind 0.0213 -0.0228  -.00007  -0.0626 denses no es excéntrico. En el cuadro 7, por ejemplo,

(0.160)  (0.027)  (0001)  (0.044)  puede observarse que el pais de origen del capital
N 43 182 182 182 continda siendo el destino preferido del comercio ex-
L.R. Ch? 59.16 199.79 201.96 149.95 terior de las empresas europeas y asiaticas que operan

en el Brasil.

Fuente:Elaboracion propia, a partir de datos primarios d&dax
2 Los nimeros entre paréntesis son los errores estandares de cada

coeficiente. CUADRO 7
b Tasa de crecimiento de los ingresos liquidos, 1995-2000. Brasil: Destino de las exportaciones
¢ Proporcioén entre las exportaciones totales y el patrimonio neto, e importaciones por origen del capital
en 2000. 1995 y 2000

d Tasa de crecimiento de las exportaciones por empresa, 1995-2000.
¢ Tasa de crecimiento de los ingresos netos por empresa, 1995-2000. ",
f Tasa de crecimiento del patrimonio neto por empresa, 1995-2000FaSes

Porcentaje de las Porcentaje de las  NUmero de

exportaciones al exportaciones al empresas
pais de origen  continente de origen
porcion entre las exportaciones totales y 10s iNgresogemania 14.40 16.02 43
liquidos, asi como entre las exportaciones totales y &francia 4.60 26.70 23
patrimonio neto de la empresa, estan correlacionado&lia 16.31 22.65 16
. L .Reino Unido 1.63 24.12 13
negativamente con la probabilidad de exportar al paig, Europa 2115 95
de origen del capital o a algin bloque regional de
comercio. Japon 19.59 19.59 22
(I a) Variable dependientéestino 1,asume el $§t‘;gse Acs?ge;iemal 38.72 2?"18;72 275

valor 1 si la proporcion de las exportaciones de cada
empresa al pais de origen de su capital excede el 15%stados Unidos 20.66 23.73 82
del total; en caso contrario el valor es 0.

. . . Paises Porcentaje de las Porcentaje de las  Numero de

(2 a) Variable dependientestino 2,asume el importaciones del  importaciones del  empresas

valor 1 si la proporcion de las exportaciones de cada pais de origen  continente de origen
; 0 )

empresa a los paises deta excede el 33% del total; Alemania 38.7 445 >7
en caso contrario el valor es 0. Francia 12.8 34.4 10

(3 a) Variable dependientiestino 3,asume el ltalia 23.7 34.9 8
valor 1 si la proporcién de las exportaciones de cad%ellggsué‘;?gs ?317 2;-180 75
empresa a los paises del Mercosur excede el 25% dgﬁiza 24.2 26.2 3
total;, en caso contrario el valor es O. Suecia 10.7 29.9 3

(4 a) Variable dependientestino 4,asume el  Total Europa 36.0 63
valor 1 si la proporcion de las exportaciones de cadg,pen 58.1 59.4 18
empresa a los paises det excede el 39% del total; Rep. de Corea 52.9 61.5 2
en caso contrario asume el valor 0. Total Asia 43.0 52.2 20

Pese a que los coeficientes estimados presentab@f;,qos Unidos 55.4 50

un valor absoluto bajo, los coeficientes positivos
asociados con las variablespincy salinc sugieren Fuente:Elaboracién propia, a partir de datos primarios dedax
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Esto refuerza nuestra tesis de que el andlisis dderivan a partir de estimaciones de la creacién y desvio
los agentes econdmicos puede llevar a resultados diel comercio basadas en la estructura de las barreras
impactos comerciales por sector distintos de los que las importaciones.

V

Conclusiones

Los resultados obtenidos en este trabajo indican quexportaciones, pero dependen de los Estados Unidos
las empresas exportadoras de capital externo mantigara casi el 40% de sus importaciones, ya que sus
nen una fuerte interacciéon con sus matrices. Las emventas en ese mercado estan sujetas a la estructura de
presas que registraron un aumento de sus ventasopmercializacion de sus casas matrices.

exportaciones entre los afios 1995 y 2000 canalizaron Ese conjunto de resultados refuerza, a nuestro
sus actividades, preferentemente, hacia los paises drecer, el argumento central de este trabajo, a saber,
origen de su capital, asi como a los paisesidel el ~ que existen transacciones intrafirma —que la literatura
TLc y el Mercosur. indica que estarian mas concentradas en los sectores

Por otra parte, averiguamos que cuanto mayor e§ue exigen mano de obra especializada— que podrian
el peso de| Comercio exterior en relacién con IOS in_|nﬂu|r en |a.S estimaciones de IOS efectos aSOC|a.dOS
gresos liquidos, tanto mayor es la probabilidad de quéon 10s acuerdos de preferencias comerciales, al
la empresa destine una proporcion creciente de sudenerar una distribucion sectorial de esos efectos
exportaciones al pais de origen de su capital. El mismgistinta de la obtenida en las estimaciones de creacion
efecto se observa cuando investigamos el impacto d& desvio de comercio derivadas de la estructura de las
incremento de los ingresos netos y de las exportaciond¥Teras a las importaciones.

totales sobre las exportaciones al pais de origen del . A titulo ilustrativo, Carvalho y Parente (.1999)
capital. estimaron los efectos delca sobre las exportaciones

Puede asi afirmarse, por ejemplo, que las em€ importaciones brasilefias, a partir de un modelo de

presas con capital preponderantemente estadounidengﬁrl#i“ntgé?éﬁaégilc’)sq:?a:(':rglléls éc;s irifeg;[fascigﬁ uSnuas
o canadiense tienden a exportar en mayor proporciéﬁ P '

. , , resultados indican un aumento de 6.5% en las
a los Estados Unidos o Canad4, segun el caso, a medigg

e crecen sus ventas v sus exportaciones totales exportaciones brasilefias totales y de 20.6% en las
q y X ’i|¥1portaciones totales.

guanto mayor sea la proporcic’m de su comercio exte- En comparacion con los resultados obtenidos aqui,
rior en sus Ingresos I.|qU|dos. e . se aprecia que en el caso de las exportaciones, el

(Al analizar el origen geografico de las impor- ;05045 estimado por Carvalho y Parente sobre las
taciones de las empresas estadounidenses y canioaciones de la industria quimica, maquinaria,
dienses, se aprecia que el peso relativo de los Estad@g inos eléctricos y equipos de transporte resulta in-
Unidos es dos veces mayor que el registrado en 1agyior a |a media, como asimismo respecto de las
ventas externas, y que las importaciones sofmportaciones de la industria quimica. Los indicadores
efectuadas sobre todo por las empresas de los SeCtorﬁ%sentados en este trabajo sugieren, en cambio, que
de vehiculos y autopartes, quimica y petroquimica, ¥%;j se tomaran en cuenta los efectos intrafirma —que
electrodomésticos, respecto de los cuales existeBon mas intensos precisamente en segmentos de estas
comprobaciones (en la literatura sobre los paisefdustrias— es muy probable que los resultados fueran
industrializados) sobre la incidencia del comerciodistintos de los obtenidos a partir del solo anélisis de
intrafirma. la estructura de las barreras comerciales.

Tales comprobaciones reafirman la importancia ~ En forma mas general, ese conjunto de resultados,
del analisis del impacto potencial delca: las  aunque todavia preliminares, parece confirmar los
subsidiarias de las empresas estadounidenses gbtenidos en investigaciones realizadas en otros paises,
canadienses que operan en Brasil tienen una estructucamo los Estados Unidos. En efecto, Lipsey (1995),
geogréfica razonablemente diversificada para supor ejemplo, sefiala la existencia de redes comerciales
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entre las empresas transnacionales destinadas a mejorar Insistimos en que los resultados presentados aqui
su proporcion del mercado de exportacién, dado queo son mas que ilustrativos de la importancia de
las transnacionales estadounidenses tienden a exportacorporar los tipos de agentes econdmicos en los
en mayor proporcion a paises en que sus matriceandlisis de los impactos de los procesos de integracion
tienen una mayor concentracion de capital y menos agional y tienen por objeto motivar nuevos estudios
aquellos en que no tienen filiales. de este asunto.
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