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2 la UE requiere un andlisis prospectivo de las relaciones entre Europa y América

emandas de gobernacién mundial que reclaman un acercamiento UE-EEUU.

mueve en una direccién de Mercado Unico que sugiere la creacion probable

nercio del Atlantico Norte.

. €l acercamiento progresivo a EEUU, vy el proyecto de Acuerdo de Libre Co-

ima como elemento de equilibrio un acercamiento institucional con Euro-
el acuerdo de libre comercio Méjico-UE y el futuro acuerdo Mercosur-UE.

Clo|
1o
ra una marca caética en la historia de la Humanidad: dos
les con destrucciones apocalipticas, una gran crisis
el fin de los colonialismos, una larga y fracasada ex-
0 y planificacion y el fortalecimiento de una gran na-
por los ideales de la democracia y la libertad. Euro-
e de su influencia.

, indiscutible poder hegeménico en el sistema finan-
dial en 1900, se diluy6 en la primera mitad de este
g0 de EEUU como suministrador de la moneda que
al sistema monetario mundial y como baluarte de los
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valores de Occidente en las guerras calientes v frias contra el totalitarismo y
la intolerancia en el resto del mundo.

La Europa continental, dividida por las guerras militares, econémicas e ideo-
logicas, ha tenido momentos euféricos, como durante los “milagrosos» afios
50 y 60, y depresiones profundas, como la provocada por la crisis del petré-
leo a mediados de la década de los setenta, fluctuando sin cesar entre euro-
pesimismos y europtimismos, signos patentes de su fragilidad emocional. Mu-
chos piensan que en la historia del mundo Europa ya ha dicho lo que tenfa
que decir; que Europa es una realidad envejecida, desfasada, anacrénica; y
que el futuro esta en Ameérica, en Asia, en el Pacifico.

La integracion econémica constituye el gran disefio europeo de la segun-
da mitad del siglo XX, el gran proyecto terapéutico para recuperar la ilusion y
la confianza de cara al futuro. En 1999, el proceso de integracién econdmica
se acaba de apuntar un éxito importante con la adopcién del Euro. La Unién
Econémica y Monetaria de una Europa aglutinadora de paises dispuestos a
ceder gran parte de su soberanfa a sistemas de gobierno comunitarios esta,
pues, mas cerca cada dia.

LComo puede desarrollarse el futuro de Europa en el siglo XXI? éNo es
este el momento mas oportuno para explorar alternativas, para actualizar pros-
pectivas? ¢Qué deberfamos esperar de Europa en un mundo globalizado?

En su version de Unién Europea, Europa es una innovacion institucional
carente de precedente histérico: un conjunto de naciones industriales avanza-
das, sin graves amenazas exteriores, y que, basandose en la racionalidad eco-
nomica y politica, deciden renunciar a una parte sustancial de su soberania en
beneficio de un proyecto comin. Mas o menos conscientemente, todos 10s
que participaron en el desarrollo de esta innovacién albergaban la idea de que
la integracion institucional tendria también efectos econdmicos sinérgicos y que
el futuro de todos los miembros de la Unién iba a ser mejor. La formacién de
Europa trasmitia asf un mensaje de crecimiento, de riqueza vy, en el fondo, de
poder.

Todo proyecto de integracién es un proyecto “neo-nacionalista”, o sea, un
proyecto que intenta potenciar una nueva soberania (“supranacional”), que as-
pira a configurar un nuevo territorio en donde las relaciones internacionales
previas se transforman en relaciones interregionales (en el sentido de “intra-
nacionales”). En el seno de este nuevo territorio integrado aumenta la movili-
dad de los factores productivos, se unifican mercados y precios y se objetivi-
zan procesos de inversion que generan economias de escala, ganancias de pro-
ductividad, economias externas. La integracion genera rendimientos crecien-
tes; por ello, los pueblos que se integran piensan obtener un mayor bienestar
al final del proceso. En la conceptualizacién dinamica de los modelos de creci-
miento endogeno, la integracién eleva la tasa de crecimiento potencial por en-
cima del sendero de crecimiento de equilibrio de los paises que la constitu-
yen. Toda reflexion teérica siempre nos llevard a una justificacién econdmica
de los procesos de integracion.
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studio del futuro proceso europeo de innovacién institucional
onde, en gran medida, un enfoque metodoldgico normativo de la
va.
as que en cualquier otro caso de estudio prospectivo, el futuro
0 parece que sera el resultado directo de unas voluntades politicas
‘expresan claramente en textos oficiales. Europa es un Plan que hoy
entra plasmado fundamentalmente en el Tratado de la Unién Euro-
Maastricht, aunque ya el Tratado de Roma dejaba percibir sus lineas

imer paso consiste en fijar el horizonte prospectivo. Si bien es cierto
lan establece fechas concretas para algunos acontecimientos institu-
tal es el caso de la adopcidén de una moneda Unica de libre circula-
 ciudadanos en el afio 2002), la verdadera Unién Europea se si-
ntexto historico cuya unidad de medida sera probablemente el
ir, que se sitla mucho mas alld de los Iimites del Plan (¢puede
Caso que la Unién Econdmica y Monetaria constituye el “final”
e integracion de Europa?).

rospectiva que explore horizontes temporales a veinte o treinta afios
) puede plantear futuros que necesariamente irdn mas alld que
lan de la UEM, cuya realizacién total puede situarse en la pri-
el nuevo siglo. En otras palabras, suponiendo que Europa con-
1ente el proceso de integracién econémica y monetaria ya acor-
ente y que esta en curso de realizacion icudles seran las nue-
uropeas para el siglo XXI?

| una de estas tareas se refiere al desarrollo de unas relaciones
érgicas con las Américas del Norte y del Sur.

*
ES ENTRE EUROPA ¥ AMERICA DEL NORTE.

nomico de UE es en estos momentos comparable al de EEUU,
0S casos del orden de los 6 billones de délares, lo que repre-
de la economia mundial para cada uno. La UE realiza el 16%
undial y los EEUU el 15%. La ayuda a los paises en vias de

00 millones de délares en el caso europeo y de 12.000
ricano. La UE tiene el 37% de las reservas mundiales, su-
te a EEUU en este campo.
[timando su gran proyecto de integracién y mantiene su pro-
cion hacfa el Este. Concentrada en la realizacién de estos
la UE tiene dificultades a la hora de definir su propio
nto en lo que se refiere a su posicion en relacién con los
Cibn, como en lo que mas directamente atane a la
. En ambos frentes, la relacién futura con EEUU ocupa un
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La globalizacién (o supranacionalizacion de los problemas mundiales) se
refiere:

* al area financiera,

* al area de la ciencia y de la tecnologia,

* al uso de los recursos no renovables y a los procesos de

contaminacion,

* Yy al area del “contrato social mundial” (1).

En la globalizacién de las finanzas se observa la necesidad creciente de
estabilidad cambiaria y de regulacion, lo que requiere el planteamiento de acuer-
dos con EEUU (por ejemplo, para estabilizar la paridad euro-délar, para refor-
mar las instituciones de Bretton Woods, para establecer un Consejo de Segu-
ridad Econémica y Financiera, para reforzar las reglas prudenciales y las clau-
sulas de reconocimiento mutuo, etc.).

En el campo de la ciencia y de la tecnologia, se observa la necesidad de
programas orientados hacia la solucién de ciertos problemas de desarrollo (edu-
cacién, sanidad, urbanizacién, etc.) que también se beneficiarfan de un acer-
camiento entre la UE y EEUU.

Los recursos no renovables y el medio ambiente global requieren lideraz-
gos claros, como, por ejemplo, para la estabilizacién de precios de las mate-
rias primas, la instauracién de impuestos ecolégicos o de sistemas de regula-
cion, etc.

Por otro lado, el crecimiento de la brecha entre paises ricos y paises po-
bres, algunos de los cuales se encuentran ya en una situacién de quiebra que
les aisla del resto de la comunidad mundial, requiere medidas urgentes de ree-
quilibrio para al menos cubrir las necesidades bésicas en base a un contrato
social global.

La globalizacién estd creando demandas urgentes de gobernacién mun-
dial que en todo caso reclaman méas acercamiento entre Europa y Norteaméri-
ca (3. :

Paralelamente al fenémeno de la globalizacion, los procesos de interna-
cionalizacion y la institucionalizacién de las relaciones politicas, econémicas y
sociales han forzado al desarrollo de negociaciones de toda fndole, bilaterales
y multilaterales. EI proceso de integracion regional europeo es un claro ejem-
plo de lo que, a largo plazo, se podria esperar para la comunidad mundial.

1. La nocién de Contrato Social Mundial ha sido introducida por el Grupo de Lisboa en su informe
Limits to Competition (MIT Press 1995), publicado en espariol por la Universidad Nacional de Quil-
mes, Editorial Sudamericana, en 1996 (bajo el titulo Los limites a la competitividad. Cémo se debe
gestionar la aldea global),

2. Carlos Alonso Zaldivar, en su introduccién a la versién espafiola del informe de la Comisién
Carnegie, Un Cambio de Rumbo, Estados Unidos y el Nuevo Mundo, publicado por Estudios de politi-
ca exterior, Madrid, 1998, desarrolla cuatro escenarios del futuro sistema mundial entre los que des-
taca el Escenario del Renacimiento europeo, en el que se describe |a posibilidad de que la UE ocupe
una posicién de liderazgo en el futuro. Junto con un Escenario de Crisis mundial y otro de Crecimiento
equilibrado, Zaldivar también contempla la posibilidad de un desplazamiento del centro de gravedad
econdmico hacia el Pacffico (Escenario del Gran Desplazamiento),
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10 comercial primero, apertura de los servicios y reglas de reconoci-
tuo hasta crear un mercado Unico después vy, finalmente, adopcion
ema monetario comun.

ituciones internacionales se mueven en este sentido: las rondas
y ahora la accion de la OMC, tienen como meta (a muy largo plazo)
N a nivel mundial de un "mercado Gnico” como el que hoy existe
de la UE. Y no puede descartarse que en el siglo XX| las rela-
ernacionales se doten de una moneda tnica.

N este proceso las relaciones entre Europa y EEUU son determi-
empezando a motivar iniciativas para un acuerdo global del

de la Comisién de la UE, la comunicacién del 11 de marzo de
)misarios Brittan, Bangeman y Monti al Consejo sobre el New
‘Market-Place (NTM), que no ha recibido adecuado respaldo por
nos paises miembros, definia una estrategia que probablemente
da en un futuro préximo: esencialmente se trataba de crear
librecambio” ente el NAFTA y la UE, pero incluyendo bienes y
, de promover un Mercado Unico entre ambas zonas. En el
S autores del documento lo nieguen repetidamente, se trata-
Ameérica del Norte los logros de la liberalizacion interior de
uropea, en base al principio de reciprocidad.
Brittan-Bangeman-Monti se inscribe en un proceso iniciado
mbre de 1990 con la Declaracion Transatlantica acordada
. Las partes, aln reconociendo la importancia de las nego-
tilaterales, introducian un didlogo bilateral en materia comercial
iones bianuales. Sin embargo, el mayor impulso a este acer-
0 por los empresarios europeos y americanos reunidos en
bre de 1995 (Transatlantic Business Dialogue, TBD, o Diélo-
al Trasatlantico), donde preconizaron claramente la creacién de
Ibrecomercio, e inspiraron el desarrollo de una Nueva Agenda
ew Transatlantic Agenda, NTA) a finales de 1995.

reuniones del TBD, los empresarios senalaron su deseo de ir
: simple unién aduanera, extendiendo el acuerdo a todos los
gulacion de los mercados. Promovian asf el principio europeo
mutuo que la declaracion de Chicago (1996) describe como
roved once, accepted everywhere in the Transatlantic Market-
na vez aprobado en un pais, aceptado en todo el mercado

a, los empresarios sugieren implicitamente, como el docu-
man-Monti, una extension a las relaciones con EEUU de
ores de politicas econémicas que tanto han contribuido al
europea.

resarial ha encontrado apoyos también en el mundo de
las instituciones que en EEUU facilitan con sus estudios la pre-
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paracién de la politica exterior, tales como el Council of Foreign Relations, el
Institute for International Economics y el Center for Strategic and International
Studies (%).Sin embargo, estos estudios consideran por lo general que un acer-
camiento a Europa serd dificil mientras, mantenga su proteccionismo de la Po-
litica Agricola Comun de la UE.

En Europa, el rechazo actual a la propuesta Brittan-Bangeman-Monti de
varios paises, también obedece esencialmente a la defensa de intereses
agricolas.

En todo caso, es muy probable que la reduccién progresiva del proteccio-
nismo de la PAC, ya iniciada en el marco de la OMC, permita solventar esta
dificultad durante la primera década del siglo XXI, con lo que se abriria la puerta
al deseado Mercado Unico Transatlantico.

Aunque para muchos analistas la idea de un Mercado Unico Transatlanti-
co se opone a la de un Mercado Unico Mundial que propone implicitamente
el multilateralismo de la OMC, conviene recordar que, en sus inicios, el GATT
también respondia a una iniciativa atldntica, y que el nuevo ejemplo de una
mayor integracion entre EEUU y la UE favoreceria el desarrollo de las ambi-
ciones de la Organizacion Mundial de Comercio.

Esta claro que si esta estrategia, ampliamente justificada por los in-
tercambios de bienes, servicios y capitales entre estas dos grandes su-
perpotencias econémicas, se lleva a cabo, inmediatamente surgira, como
en el caso europeo, la necesidad de un acuerdo de estabilizacién entre el
dolar y el euro, credndose asi un espacio de estabilidad financiera en el
Atlantico Norte del que saldria notablemente beneficiada la economia real
de ambas zonas.

También este aspecto de las relaciones entre EEUU y la UE entra dentro
de lo verosimil: la necesaria coordinacién de las politicas econdmicas en base
a principios de estabilidad como lo han sido los criterios de Maastricht, es ya
un hecho no declarado, y las diferencias de tipos de interés, de tasas de infla-
cién o de desequilibrios presupuestarios son poco significativas en estos mo-
mentos. EEUU y la UE, en el marco de coordinacién actual del G-7, se mue-
ven dentro de margenes razonables para una politica comun de estabilizacién
del tipo de cambio.

En resumen, la crisis asiética (%) ha obligado a un replanteamiento de las
relaciones entre Europa y América del Norte, después de un periodo de relati-
va indiferencia durante el cual América del Norte se interesaba méas por el Pa-
cifico y Europa por su desarrollo interno.

5. Las referencias mas recientes al estudio de las relaciones econémicas entre EEUU y la UE son:
Frost E.L. (1997) Transatlantic Trade: a Strategic Agenda, Institute for International Economics, Was-
hington; y Eichengreen B., ed. (1998), Transatlantic Economic Relations in the Post-Cold War Era,
Council of Foreign Relation New York; Preeg E.H., Policy Forum: Transatlantic Free Trade, The Was-
hington Quarterly, 19.2.pp. 105-133,

4. Bustelo P. (1999), The East Asian Financial Crises: An Analytical Survey, DT 10/1999, Instituto
Complutense de Estudios Internacionales, Universidad Complutense de Madrid.



EL Futuro DE Las ReLaciones entre Euroea v Las Ameéricas.

1 Uun entorno de globalizacion, ambas regiones se beneficiarfan de plan-
.comunes en relacién con los numerosos problemas financieros, cien-
Y tecnoldgicos, medio ambientales y de recursos naturales que se ins-
ambito planetario comun. En este mismo sentido, ninguna de ellas
b lar sus responsabilidades como promotora de la economia de mer-
e a la necesaria creacién de una red de proteccion social; esto es,
to social mundial.

En el &mbito més directamente operativo de la internacionalizacién de
onomfa, Europa y América del Norte tampoco pueden perder de
ganancias directas que derivarfan de su integracién en un mer-
. con sus beneficiosas consecuencias para la estabilidad y el

| escenario de la “sabiduria convencional” parece descartar por el mo-
) esta cooperacion entre las dos mayores potencias econémicas del mun-
ien tiende a situar el centro de gravedad hacia el Pacifico, lo que
una situacion de tensién permanente en busca del poder hegeménico,
mente por parte de EEUU.

rgo, es obvio que el escenario alternativo de la cooperacién en
) Norte existe y es en cierta manera deseable, aunque en el fondo
a bastante menos probable a priori que el escenario de la “sa-
cional”.

IONES ENTRE EUROPA E |BEROAMERICA.

zacion del comercio y de numerosos mercados, por la privatiza-
res productivos y por el desmantelamiento de monopolios. Esta
nsejada por los planes de ajuste promovidos por el FMI, ha sido
con entusiasmo por los Gobiernos, que la han interpretado como
| natural después del fracaso de la planificacion y del interven-
e han aceptado en contrapartida, un aumento de las tensiones
s derivadas de los crecientes desequilibrios en la distribucién

e los ochenta, la “década perdida”, habfa condenado los ar-
“Cionistas para el fomento de la industrializacion propugnados
“escuela de la dependencia”.
0S Ultimos anos, se ha asistido a una carrera hacfa la
‘oteccion aduanera, observandose una participacién ac-
Uruguay del GATT y una multiplicaciéon de los acuerdos
interamericanos en el marco de la ALADI. La tarifa aran-
\mérica Latina, que se situaba en un 45% a mitad de
sminuido al 13% en 1995. Se han concluido mas de
laterales intra-latino-americanos, de los que 30 son de

47

Revista pE Economia MunpiaL 2, 2000,



48

®

EmiLio FoNTELA

complementariedad econdmica y desarrollan verdaderas condiciones de libre-
cambio (®).

Después de multiples intentos de establecer conjuntos regionales integra-
dos, el Mercosur se ha manifestado como una realidad con credibilidad inter-
nacional: la unién de dos grandes potencias iberoamericanas, Brasil y Argenti-
na, ha inspirado un Mercado Comun que, en pocos afios, ha liberalizado los
intercambios y se ha abierto hacia el exterior, adoptando un Arancel exterior
comun con niveles inferiores a los pactados en la OMC.

Al mismo tiempo, Méjico se ha acercado a su mercado natural de Nortea-
merica participando en el NAFTA, la asociacién de libre comercio promovida
por EEUU.

Al entrar en el siglo XXI estdn en marcha dos grandes procesos de inte-
gracion:

* una zona de libre comercio, ejemplarizada por el NAFTA:

* Yy un Mercado Comun con politica comercial armonizada, representa-

do principalmente por el Mercosur.

En cierta medida, se reproduce a escala americana la confrontacion que
vivio Europa en los setenta entre una anglosajona EFTA (Zona de Libre Cam-
bio) y un MEC (Mercado Comun) francoaleman, y cuyo punto final se obtuvo
por absorcion de la primera por el segundo, con el ulterior desarrollo de pro-
yectos mas complejos como el del Mercado Unico y el de la Unién Econémica
y Monetaria.

En estos momentos, aquellos dos procesos se consideran complementa-
rios y giran en torno a la idea comun de un Acuerdo de Libre Comercio de las
Américas (ALCA).

El escenario de “sabidurfa convencional” adopta este concepto de inte-
gracion basada en un acuerdo global de libre comercio, sin arancel exterior
comun y con la defensa exterior que proporcionan los compromisos de la OMC.
EEUU se presenta como lider de esta asociacién basada en la aceptacion de
los principios de la economia de mercado, con la que se ampliarfa a todo el
Continente americano el experimento iniciado con Méjico.

En busca de una mayor estabilidad financiera, América Latina se integra
en la zona délar mediante una vigorosa politica de vinculacion fija a la divisa
norteamericana.

Aunque a finales del siglo XX este escenario es el més probable a priori,
es conveniente analizar alternativas, ya que no queda muy claro que sea un
escenario verdaderamente deseable para América Latina.

La transformacion liberalizadora de la economia iberoamericana ha tenido éxi-
to en lo que se refiere a la mejora de los cuadros macroecénomicos (menor

5. Devlin R., Ffrench-Davis R, Towards an Evaluation of Regional integration in La-
tin America in the 1990s, Inter-American Development Bank, INTAL-ITD Working Paper
2, dec. 98
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N, mayor crecimiento, mayor inversién, mayores exportaciones), pero
s profundas de fragilidad estructural persisten:

a capitalizacion tangible, al apoyarse en buena medida en la entrada
de capitales flotantes internacionales para su financiacién, se encuen-
- tra sometida a fuertes movimientos especulativos (las crisis de Méjico
-y Brasil son ejemplos recientes de esta tendencia):;

* la capitalizacién intangible en forma de acumulacién de tecnologias vy
de conocimientos (capital humano) es infima, con lo que la competiti-
d a largo plazo del sistema productivo es muy baja. A pesar del
arrollo industrial, estimulado por los intercambios comerciales inte-
ericanos, el comercio exportador de América Latina hacia el resto
mundo sigue concentrado en recursos naturales cuya cotizacién
dece a fluctuaciones ajenas a la situacién local:

S desequilibrios de renta que se observan permanentemente en Ibe-
grica han aumentado a medida que se fomentaba la economia
rcado y que disminuifa el intervencionismo de indole social.
medida, América Latina se siente inspirada por el llamado modelo
segun el cual la creacién de condiciones favorables a la inversién
, en especial, la oferta de mano de obra barata y relativamente
a, puede facilitar la insercién en el proceso globalizador, como
roductora-exportadora de bienes manufacturados. Es este el papel
na Mejico dentro del NAFTA y el que se espera de los paises
 dentro del ALCA en el escenario de la “sabidurfa convencional”.
€s obvio que el modelo asiético es financieramente inesta-
e ha visto estos dos Ultimos afios) y no deja de apoyarse sobre un
rin social.

elo de integracion de Iberoamérica, el concepto de zona de li-
€l punto de encuentro entre EEUU y Brasil en su doble posicién
y Sur.

idea de que una liberalizacion comercial es positiva para el
S cada dia mas compartida por todos los paises y es la que sus-
lo de la OMC. La légica de la teorfa del comercio internacio-
amente ganandole la partida a un proteccionismo cada vez
la era de la globalizacion de las finanzas. Es probable que la
del ALCA en un plazo de 20 afos solamente venga a confir-
zacion paralela “mundial” en el marco OMC.

principio de “nacién mas favorecida” que inspird la crea-
un ndmero reducido de paises, ha aumentado progresiva-
“sectorial y geografica. Con un efecto bola de nieve, muy
ré conseguido el objetivo final del libre comercio en la pri-
lo XXI.A pesar de las manifestaciones de Seatle, las discu-
stan cada dia mas desprovistas de contenidos ideol6gicos
al. De hecho, han desaparecido las posiciones frontalmen-
0 aislacionistas. Todos los paises intentan aplicar las reglas

49

Revista pE Economia MunpiaL 2, 2000.



50

ini
G

Emiuio FonTera

del juego, aunque negociando las concesiones con cautela para evitar reac-
ciones locales. El fracaso inicial de la nueva ronda de la OMC viene a decir
sin embargo, que el proceso de liberalizacién comercial necesita un comple-
mento de cooperacion en base a principios de solidaridad.

Es muy probable que la zona de libre cambio de las Américas llegue an-
tes de que la OMC culmine su propia zona de librecambio de ambito mundial
(fenémeno que sin duda acelerarfa un posible acuerdo entre la UE y los EEUU
para crear la New Transatlantic Market-place).

La diferencia fundamental entre una zona de librecambio y un mercado
comun no reside fundamentalmente en el tema de los aranceles aplicados a
los terceros paises (nacionales o comin). La gran diferencia es que el Merca-
do Comun lleva progresivamente a una cierta supranacionalizacién, al aban-
dono de ciertos aspectos de la soberania nacional y la introduccién de una
cooperacion amplia y solidaria; este es el mensaje de la UE.

Mientras que la nocién de librecambio se asocia a la teorfa del comercio
internacional, o sea, entre “naciones”, la nocién de mercado comin transfor-
ma el comercio interior entre paises miembros en comercio interregional, en
un contexto institucional que permite transferencias interregionales de rentas.
De ahi, que el principio basico de la integracién en un mercado comun es el
principio del “reconocimiento mutuo” entre naciones participantes, reconocimien-
to institucional que cubre los aspectos esenciales del entorno de las empresas.

La clausula del reconocimiento mutuo y de garantfas de mfnimos en ma-
teria de regulacion, base fundamental del concepto de Mercado Unico, (y de
la UEM en la UE), es el principio que debe gobernar la integracién mundial,
una vez culminada la primera etapa del libre comercio.

Este principio es particularmente eficaz en pafses con sistemas institucio-
nales, estructuras y problemas econémicos similares, condicién que cumple hoy
perfectamente el mundo iberoamericano, como en su dia el mundo europeo.

Por ello, cabe explorar un escenario de profundizacién y de ampliacién del
Mercosur, entidad que en mas de un sentido ya ha optado por el reconoci-
miento mutuo como elemento integrador. La solidez del Mercosur ha soporta-
do crisis tan fuertes como la que ha azotado a la regién en 1999,

La ampliacion de Mercosur esta en marcha, como se deduce de los acuer-
dos de asociacion con Chile y con Bolivia o de los acuerdos de librecomercio
gue se estudian colectivamente y que se han establecido ya en el marco de la
ALADI.

La profundizacion es una necesidad cada dia mas perentoria. La crisis bra-
silefia, por ejemplo, ha puesto en evidencia la importancia de acuerdos de es-
tabilizacion monetaria y de coordinacién de las politicas macroeconémicas, pero
No era necesaria esta crisis para ver la importancia del la armonizacién juridi-
ca de las economias que ya estd en marcha en el Mercosur, y de la coopera-
ci6n solidaria entre las partes.

Es bastante evidente que la extension del Mercosur al cono sur. con sus
efectos sobre la supranacionalizacién parcial de la gobernacién de la zona, es



EL Futuro DE Las ReLACIONES ENTRE EURORA ¥ Las AMERICAS.

ativa al proyecto hegemonico de EEUU en la zona de librecambio

dere. Un ALCA que implique una reorientacion comercial hacia el
tablecer discriminaciones comerciales favorables a EEUU con res-
E) es necesariamente negativo para la UE, cuyas exportaciones a
1a ya han alcanzado niveles muy significativos y superiores a
. La UE estaria abocada a la adopcion de represalias.
| fortalecimiento del Mercosur y la sintonia entre las dos regio-
s esenciales para una estrategia proactiva europea, y asi lo ha
Comision al proponer un mandato de negociacién para un am-
iterregional que incluye un acuerdo de librecomercio que evolu-
te en la direccion del reconocimiento mutuo asi como un ambi-
de cooperacién econémica, financiera e institucional. De con-
acuerdo estableceria el primer Mercado Interior conjunto entre
egionales, verdadero anteproyecto de un amplio proceso de in-
'y de acercamiento entre paises industriales avanzados y pai-
2s 0 en vias de desarrollo.
tanto en el caso del NTM (New Transatlantic Marketplace) como
con Mercosur, la UE esté ofreciendo a las Américas una amplia-
cado interior, con sus multiples beneficios comerciales, econé-
como en su dia lo hiciera con la EFTA al crear el “espacio
ropeo”. Aquella innovacion institucional, que parecia programa-
la adhesion a la UE de otros paises industriales avanzados
irfa, en cierto modo, el modelo europeo para la integra-

2 el mundo alcanza sus objetivos iniciales en materia de li-
e inexorablemente como nueva meta el modelo desarro-
0 Unico” europeo, en el que el libre comercio se desarro-
acercamiento institucional que establece una red de redistri-
roteccion social.
del Pacifico, que sigue anclado en un desarrollo tradicional
n en base a las dotaciones de factores y a las ventajas com-
rco de un comercio internacional cada vez mas liberaliza-
frece una nueva perspectiva de integracion en base al acer-
ados y al comercio interregional asi como el acercamien-
2 requiere un “contrato social” entre las partes. (1)

te, la “sabiduria convencional” ha apoyado el modelo del
delo del Atlantico es el que se perfila con un mejor rendi-
social y politico a largo plazo, y el que abre perspectivas
el desarrollo empresarial transnacional. En el siglo XXI, la
‘también una Empresa atlantica.

51

Revista pe Economia Munpiar 2, 2000.



